«Долгосрочная Интегрированная Программа Деловых Партнерств

«Россия – Европа: Сотрудничество без Границ» МОО МАП
(Презентация 7 июня 2010 г.)
Причины возникновения Программы

1. Международный финансовый кризис.

Несомненно осложнил положение в первую очередь малых и средних компаний:

· Отсутствие достаточных собственных средств

· Сложности в получении кредитов

· Потеря клиентов или снижение объемов заказов сохранившихся

· Ограничение географии клиентской базы из-за необходимости оптимизировать производственные и сбытовые расходы

· Проблемы партнеров-поставщиков вызывают проблемы у самой компании

· Отсутствие доступа к международному рынку кредитных ресурсов

· И т.д.

2. Модернизация экономики и ее диверсификация, включая инновации.

· Невозможна без инвестиций и технологий

· Где взять инвестиции

· Гда взять передовые технологии

· Проблемы российских МСП – есть разработанная технология, но нет средств на ее внедрение; нужна технология, но нет средств на ее приобретение.

У российских МСП возникает вопрос, что делать дальше и выживать в условиях нарастающей глобализации мировой экономики, которая проявляется не только в росте объемов импортных товаров на российском рынке (тут государство еще может ставить каки-то приграды для импорта), но и в увеличении производств иностранных компаний на территории России. Причем товаров с более высоким качеством, чем аналогичные российские.

3. Привлечение прямых иностранных инвестиций 

Одной из приоритетных задач в этой связи является привлечение иностранного капитала в реальный сектор экономики и в конкретные МСП. Отсутствие у государства свободных финансовых средств и невысокая эффективность таких вложений, низкий уровень внутренних сбережений делают в ближайшие годы невозможным динамичное развитие российской экономики исключительно на основе государственных капиталовложений или частных инвестиций российских экономических субъектов. Это выдвигает вопрос привлечения иностранного капитала в число приоритетных задач, особенно в моногородах.

Принимая во внимание фактическое отсутствие доступа к международному рынку кредитных ресурсов и резкое сокращение портфельных инвестиций, особое внимание при этом должно уделяться прямым иностранным инвестициям. Преимущества ПИИ перед другими формами иностранного капитала (официальными кредитами, портфельными инвестициями, торговыми кредитами и др.) и их позитивная роль для развития национальной экономики обусловливаются следующими факторами:


• ПИИ представляют собой долгосрочные капиталовложения, которые ориентируются в первую очередь на стратегические преимущества принимающей страны и мало подвержены влиянию краткосрочных факторов, а значит, гарантируют более стабильный источник удовлетворения спроса на инвестиции (это имеет особенно важное значение для предотвращения финансовых кризисов, а также в периоды преодоления их последствий);
• в большинстве случаев ПИИ сопряжены с переносом в принимающую страну новых технологий, ноу-хау и методов управления, что содействует повышению общего уровня конкурентоспособности национальной экономики;
• приток ПИИ может оказывать положительное влияние на развитие хозяйственной системы в целом, связанное
- с распространением используемых иностранными инвесторами технологий, ноу-хау и т.д. на другие отрасли и производства;
- с ростом спроса на продукцию национальных предприятий со стороны компаний с иностранными инвестициями;
- с созданием новых рабочих мест;
- с ростом доходов занятых на данных компаниях резидентов принимающей страны, обеспечивающим расширение спроса на продукцию национальной промышленности;
- с увеличением налоговых и иных поступлений в центральный и местные бюджеты, что способствует решению фискальных проблем государства и созданию предпосылок оптимизации деятельности в сфере выполнения им своих функций.


Исторически прямые иностранные инвестиции в развивающихся странах и странах с переходной экономикой изначально как правило осуществлялись в форме создания местного предприятия, полностью принадлежащего иностранной компании. Однако в последние годы все больше новых инвестиций осуществляется в форме создания «Совместных Предприятий», вовлекающих иностранных и местных партнеров в совместное управление собственностью. Этому способствует ряд факторов. С одной стороны, это опасение, что местные органы власти принимающей инвестиции страны могут ввести законы, запрещающие 100-процентное владение собственностью иностранной компанией или предоставляющие льготы в зависимости от доли владения предприятием местным капиталом. С другой стороны, все больше иностранных инвесторов осознают преимущества, вытекающие из совместного владения производством с местным предпринимателем. К таким преимуществам относятся земля, капитал, обученный персонал, знание местного языка, рынков, поставщиков и условий предпринимательства в стране.

Вместе с тем, следует учитывать, что привлечение ПИИ на уровне малых и средних промышленных предприятий имеет свою специфику. В силу ограниченных финансовых и людских ресурсов, а также языковых барьеров, такие компании могут осуществлять выход на внешние рынки только при условии нахождения надежного местного делового партнера. Мировая практика показывает, что привлечению ПИИ практически повсеместно, как в развитых, так и развивающихся странах, предшествует деловое сотрудничество (торговля, совместные разработки, суб-подряд и т.д.), которое является проверкой надежности партнеров и которое в конце концов может привести к ПИИ со стороны одного их них.

4. Партнерские связи – предшественник ПИИ в малые и средние компании

Поэтому оказание помощи предпринимателям в поиске такого рода партнеров за границей становится ключевым моментом в системе поддержки национального бизнеса, в т.ч. в отношении моногородов и обеспечения занятости самых уязвимых групп населения – женщин и молодежи. В условиях финансовых и экономических кризисов интернализация предпринимательства является средством не только расширения деятельности, но и выживания компании.

С точки зрения большинства российских МСП глобализация принесла им больше проблем, нежели преимуществ. Причинами этого является:

· Уровень квалификации управленческого звена и персонала

· Технологическое отставание

· Вытекающий из этого ограниченный ассортимент продукции

· Невысокое качество производимой продукции

· Низкая конкурентоспособность большинства товаров

· Опасность быть вытесненным с рынка иностранными производителями аналогичной или более качественной продукции

Естественно, государство оказывает поддержку малому и среднему бизнесу: 

· Законодательную

· Финансовую ( например, финансирование ставки по кредидам, гранты, субсидии)

· Создание инфраструктуры поддержки МСП (региональные агентства развития, агентства привлечения инвестиций и содействия экспорту, бизнес-инкубаторы, технопарки, экономические зоны и т.д)

Вместе с тем, ситуация в субъектах РФ остается разнородной, где-то лучше, а где-то положение с развитием МСП в обрабатывающих отраслях экономики очень тяжелое, особенно в моногородах. А перед самими МСП стоят те же задачи:

· Повысить уровень квалификации персонала

· Осуществить инвестиции

· Внедрить новые технологии

· Повысить качество товара

· Расширить рынки сбыта

Для решения комплекса взаимосвязанных проблем развития предпринимательства в регионах на длительную перспективу, включая расширение рынков сбыта продукции российских компаний и привлечение прямых иностранных инвестиций и передовых технологий в РФ, МОО МАП приступила к реализации «Долгосрочной Интегрированной Программы Деловых Партнерств «Россия – Европа: Сотрудничество без Границ».

Цель Программы

Развитие предпринимательства в РФ через содействие российским промышленным производителям, прежде всего малым и средним, в установлении деловых отношений с компаниями стран Европейского Союза, в привлечении прямых иностранных инвестиций в РФ и в расширении рынков сбыта российской продукции.

Целевые Группы Программы

- Российские промышленные компании (производство, НИОКР, услуги), прежде всего малые и средние;

- Органы власти субъектов РФ, в т.ч на муниципальном уровне, прежде всего моногородов.

- Экономически уязвимые представители населения РФ – инвалиды, женщины, молодежь.

Основными компонентами Программы являются:

· Оценка состояния предпринимательского и инвестиционного климата в российских регионах и разработка соответствующих рекомендаций местным органам власти, включая вопросы институционального развития;

· Обучение существующих и потенциальных предпринимателей передовым навыкам определения, формулирования, разработки и продвижения предложений делового сотрудничества и инвестиционных проектов и ведения бизнеса, включая создание инфраструктуры поддержки предпринимательства на уровне субъекта РФ (агентства регионального развития, агентства привлечения иностранных инвестиций и содействия экспорту, бизнес-инкубаторы, инновационные центры, технопарки и т.д.);

· Продвижение (реклама) российских регионов за границей через содействие российским компаниям в  установлении партнерских связей с европейскими компаниями и таким образом привлечения прямых иностранных инвестиций и передовых технологий в российские регионы.
Основные направления Программы

- Оценка состояния предпринимательства в субъекте РФ, в т.ч на муниципальном уровне, и разработка рекомендаций по улучшению предпринимательского климата;

- Оценка инвестиционной привлекательности субъекта РФ, в т.ч на муниципальном уровне, и разработка рекомендаций по улучшению инвестиционного климата. Подготовка «Руководства для иностранного инвестора»;

- Создание условий для «социального диалога» между местными органами власти и деловым сообществом для решения проблем социально-экономического развития региона;

- Обучение навыкам предпринимательской деятельности местных предпринимателей, потенциальных местных предпринимателей (прежде всего среди молодежи и женщин) и представителей местных органов власти, ответственных за развитие предпринимательства;

- Обучение по методологии Организации Объединенных Наций по промышленному развитию (ЮНИДО) сотрудников соответствующего подразделения экономического блока субъекта РФ навыкам определения, формулирования, оценки и продвижения (рекламы) инвестиционных проектов, в первую очередь малых и средних предприятий, и таким образом повышение эффективности работы данного подразделения с местными предпринимателями;

- Оказание помощи Правительству субъекта РФ в создании структур поддержки бизнеса (агенства регионального развития, агентства привлечения прямых иностранных инвестиций, бизнес-инкубаторы, технопарки и т.д.); 

- Оказание помощи Правительству субъекта РФ в разработке региональной инновационной стратегии и кластерной политики, стратегии продвижения региона в целях установления деловых отношений с компаниями стран Европейского Союза, в расширении рынков сбыта продукции местных предприятий и в привлечении прямых иностранных инвестиций и технологий, а также в реализации стратегих и политики;

- Обучение представителей малых и средних предприятий субъекта РФ навыкам определения, формулирования и оценки инвестиционных проектов и предложений делового сотрудничества;

- Подготовка инвестиционных проектов и предложений делового сотрудничества по методологии ЮНИДО и Европейского Союза и их продвижение в странах Европейского Союза;

- Проведение призентаций экономического потенциала субъектов РФ в странах Западной Европы для расширениях внешнеэкономических связей российских компаний, прежде всего малых и средних, и привлечения прямых иностранных инвестиций в субъекты РФ;

- «Путешествие в будущее» совместно с Австрийской Федеральной Экономической Палатой (определение отрасли деятельности, представляющей взаимный интерес, например, аэрокосмические технологии, нанотехнологии, новые материалы и т.д.; презентация отрасли и ее предприятий в Вене для  выявления интереса австрийских компаний; организация взаимных визитов в Россию и Австрию заинтересовавшихся в сотрудничестве российских и австрийских компаний);

- Проведение ежегодных форумов деловых партнерств «Россия - Европа: Сотрудничество без Границ» в г. Москве по широкому кругу отраслей промышленного производства, а также форумов с участием европейских компаний в субъектах РФ по приоритетным для их экономического развития направлениям предпринимательской деятельности.

Для повышения качества результатов Программы, включая разработку инвестиционных предложений и проектов, предусматривается привлечение к ее реализации высококвалифицированных европейских консультантов в области регионального развития, продвижения экспорта и привлечения инвестиций, а также около 60 европейских партнеров МОО МАП из числа структур поддержки бизнеса из 27 стран Европы (Австрии, Бельгии, Болгарии, Великобритании, Венгрии, Германии, Голландии, Греции, Дании, Израиля, Ирландии, Испании, Италии, Кипра, Мальты, Норвегии, Польши, Сербии, Словакии, Словении, Финляндии, Франции, Хорватии, Черногории, Чехии, Швеции, Эстонии). 

Помимо непосредственной помощи российским компаниям Программа создает благоприятные условия для участвующих в ней российских банков и финансовых структур с точки зрения получения прямого доступа к подготовленным с участием европейских экспертов реальным и прибыльным проектам в промышленном секторе экономики и расширения таким образом благонадежной клиентской базы, а также упрощения финансирования российских проектов за счет привлечения к ним иностранных партнеров, банков и агентств страхования экспорта. 

Другим важным и привлекательным для банков и крупных российских промышленных компаний сегментом Программы является то, что она ориентирована на выработку и реализацию региональных инновационных стратегий и кластерной политики, концептуальную разработку бизнес-инкубаторов, технологических центров и парков. Что будет способствовать более тесному деловому сотрудничеству крупных компаний с малыми и средними, диверсифицировать экономику региона, соседних регионов и федеральных округов в целом. 

Программа имеет характер «технической помощи» и не является коммерческим проектом. Участие российских и иностранных компаний в мероприятиях Программы бесплатно, что создает более благоприятный климат для взаимного поиска партнеров и является косвенной финансовой поддержкой российских малых и средних предприятий. Такая практика соответствует международным нормам поддержки предпринимательства, принятым, в частности, в системе ООН (Организация Объединенных Наций по промышленному развитию - ЮНИДО) и Европейским Союзом. 

После проведения московского форума планируется выполнение Программы, включая организацию аналогичных форумов деловых партнерств, в субъектах РФ.
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